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Editorial

RETROCESO ECONOMICO

Han transcurrido cinco meses desde que el bolivar
soberano entré en circulacidn y ya es notorio el fracaso
de la reconversion monetaria. Comerciantes y
consumidores con dificultad reciben los billetes de 2 y
de 5 bolivares. Por poner un ejemplo, los peajes del
Estado Carabobo pasaron de 5 a 50 bolivares. Estas
medidas gubernamentales han evitado la recuperacion
del poder de compra y mas bien se sigue alimentando la
hiperinflacidn con incrementos que se financian sin
respaldo del ente rector.

No obstante, pareciera que no podemos esperar
medidas econdmicas sensatas, lo que se observa es un
grave y profundo retroceso en materia econdmica. Se
anuncia un nuevo factor de correccion “el petro”, lo cual
tiene  consecuencia en el salario  minimo.
Lamentablemente a través de este mecanismo se sigue
ajustando con mayor frecuencia el aumento del salario
sin atacar la hiperinflacién. Es fundamental comprender
gue mientras entre septiembre de 2018 y enero de
2019 el salario minimo ha subido 900% la inflacion ha
crecido casi cinco veces ese numero.

El movimiento portuario es un espejo del
comportamiento de la economia del pais, cada afio
vemos llegar menor cantidad de buques, desde hace
aproximadamente nueve afios, no se observa un
volumen de carga que haga rentable traer buques a
puertos venezolanos, las lineas se agrupan haciendo
“pull de carga” consolidandolas en pequefios barcos;
también desaparecieron las operaciones de transbordo
que generaba un buen negocio para los puertos
venezolanos, hoy estos puertos de transbordo lo
aprovechan paises vecinos.

En el afio 2018 Puerto Cabello manejé apenas 63.596
TEUS de un record de mas de 900.000 TEUS que
llegaron a manejarse. Superado por el Puerto de La
Guaira con 115.849 TEUS. Aunque suenan paraddjicas
estas cifras, es de resaltar que mas de 60% de las cargas
corresponden a empresas del estado, recordemos que
por ese puerto se reciben con mayor volumen
mercancias para los Comités Locales de Abastecimiento
y Produccion (CLAP).

A pesar de las adversidades continuamos desarrollando
actividades en nuestra sociedad portefia, es asi como
presentamos a nuestros afiliados nuestra memoria y
cuenta 2017-2018, con balances positivos para nuestra
centenaria institucion. Se ratific6 por un afio mas
nuestra actual junta directiva. Un afio mas de retos que
asumimos con el orgullo de ser empresarios que
trabajamos por el crecimiento y desarrollo de nuestra
ciudad.

En esta edicion No. 21 destacamos las actividades
desarrolladas por nuestra Institucion, en especial el
éxito de las Jornadas de Comercio Exterior llevadas a
cabo el pasado mes de septiembre, organizada junto
con la Asociacidbn Venezolana de Profesionales
Aduaneros y Comercio Exterior AVPACE. Dos dias de
conferencias, con la participaciéon de once exponentes
de los mas destacados a nivel nacional.

En lo cultural, destacamos el salon de artes plasticas en
homenaje al pintor portefio Jesus Robles, con la
participacion de 38 artistas de diferentes localidades del
pais, cada aflo con mayor participacion. En lo deportivo
con mas de 150 corredores, se llevd acabo el clasico
ciclistico en homenaje al Sr. Alberto Duque.

Nuestras Felicitaciones a la empresa Vopak por el
emprendimiento de transformacién de 75 jévenes con
el programa “Jovenes lideres de Puerto Cabello”
liderada por nuestro vicepresidente Lcdo. Jesus
Rodriguez y financiada por la fundacién We Connect y
que los hizo acreedores de un premio como mejor
proyecto presentado por la fundacién a nivel mundial.

Destacamos el curso de formacion de cuidadores
domiciliarios para adultos mayores dictado por la Dra.
Maribel Baute de Sabatino, brindando herramientas
para el cuidado y atencion de nuestros viejitos.

En lo gremial, organizamos el directorio regional de
CONSECOMERCIO con la participacion de diferentes
camaras de comercio a nivel nacional, su presidenta
Lcda. Maria Carolina Uzcategui luego de una
presentacion de varios temas relacionados con el
comercio y los servicios envié su mensaje de aliento a
los emprendedores que en estos tiempos de crisis
siguen innovando. “Nos llevamos la seguridad de que
Puerto Cabello sera uno de los grandes protagonistas en
la recuperacién de Venezuela”, puntualizé.

Jorge Enrique Aroca Riafio.
Presidente.
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De un solo drbol pueden salir mds de un millén de fésforos, pero un solo fosforo puede iniciar la

quema de un millén de darboles...

Hay cosas pequefias que pueden
ocasionar grandes acontecimien-
tos. Un suefio puede ser el inicio
de una gran, y diferente, vida. El
acto de perdonar a alguien, puede
desencadenar una  tremenda
amistad. Con el primer paso,
podemos recorren el maratén mas
largo de la vida.

Un solo pensamiento negativo
puede anular las ganas de mil
pensamientos positivos. Una duda
puede dejarte escapar la mas bella
oportunidad de tu vida. Un
desanimo arruina bellos minutos
de tu eternidad.

Un pensamiento triste, puede
activar hasta un millén de células
que debilitan tu inmunidad,
preparando el terreno para
cualquier enfermedad.

Hay cosas tan pequefias que
producen grandes consecuencias a
la vida. Estas pequefias cosas,
pueden ser positivas o negativas. Y
es alli donde hay que estar atento,
para evitar que compliquen el dia a
dia. Las pequefias cosas negativas
debemos, controlarlas, cancelarlas
y, hasta, evitarlas. Las pequefias
cosas positivas hay que, alentarlas,
estimularlas y probarlas.

Por ejemplo, una sonrisa le alegra
el alma a cualquiera, le pone otro
rostro a la realidad. Un “por favor”,
hace que hasta el mas rudo
colabore con usted. Pero también,
un rencor, que es un solo
pensamiento, le puede ocasionar
el cancer mdas devastador a su
existencia.

COSAS _
PEQUENAS
GRANDIOSAS

Es conveniente vigilar, las peque-
fas cosas que alteran su vida,
como por ejemplo unas simples
palabras. Las palabras no se las
lleva el viento, las palabras dejan
huella, tienen poder e influyen
positiva 0 negativamente. Las
palabras hieren o curan, a
cualquier persona. Piensa en esto
y cuida tus pensamientos,
porque ellos se convierten en
palabras, y cuida tus palabras,
porque ellas marcan tu destino.



Piensa muy bien antes de hablar,
calmate cuando estés airado o
resentido y habla sélo cuando
estés en paz.

De las palabras depende, muchas
veces, la felicidad o la desgracia, la
paz o la guerra.

Una cometa (papagayo) se
puede recoger después de echarla
a volar, pero las palabras jamas se
podran recoger una vez que han
salido de nuestra boca. Las
palabras tienen mucha fuerza, con
ellas podemos destruir lo que
hemos tardado tanto tiempo en
construir. Cudntas veces una
palabra fuera de lugar es capaz de
arruinar algo por lo que hemos
luchado, cuantas veces una
palabra de aliento tiene el poder
de regenerarnos y darnos paz.

Las palabras insultantes o
despectivas nunca han creado algo
edificante. Con el wuso de
expresiones agresivas, lastimamos
a las personas provocando heridas,
creando resentimientos y dolor,
que se volveran a nosotros. La
verdad, por ejemplo, puede
compararse con una piedra
preciosa. Si la lanzamos contra el
rostro de alguien, puede herir,
pero si la envolvemos en un
delicado papel y la ofrecemos con
ternura ciertamente serd aceptada
con agrado.

Muchas enfermedades son
Unicamente el producto de
nuestros pensamientos desequi-
librados. La violencia, las mentiras,
el resentimiento y tantas otras
cosas existen y conviven con
nosotros en este mundo. Ante ello
tenemos que cultivar cualidades
de amor, verdad vy gratitud,
creando un sélido mundo interior
en donde la bondad y la verdad
brillen; para luego extender este
mundo interior a las personas de
nuestro alrededor.

Una palabra amable, puede
suavizar las cosas. Una palabra
alegre, puede iluminar el dia. Una
palabra oportuna, puede aliviar la
carga. Una palabra de amor, puede
curar y dar felicidad. Una palabra
irresponsable, puede encender
discordias. Una palabra cruel,
puede arruinar una vida. Una
palabra de resentimiento, puede
causar odio. Una palabra brutal,
puede herir o matar.

iLas palabras son vivas! jBendicen
o enfurecen, alientan o abaten,
salvan o condenan! Si todas
nuestras palabras son amables, los
ecos que escucharemos también lo
seran. De ti depende si las usas
para bien o para mal, tanto para ti
como para los demds. Habla de tal
manera que en tu alma y en la de
los demas quede la Paz.

El mar con una gota menos de
agua, sigue siendo mar. Pero con
esa gota, una sola, se puede
apagar el fosforo que puede
quemar hasta un millon de
arboles.

iHaz cosas pequefias grandiosas!

Mi amigo Carlos Coste, campedn
mundial de Apnea y poseedor de
multiples registros mundiales vy
varios record Guinness, me dijo
una vez: “Yo solo me propongo
profundizar, un centimetro
adicional cada dia”. Examina tu
vida y escoge que puedes hacer
para comenzar con algo pequefio
grandioso.

Encuentra, para comenzar, tres
pequenas grandiosas  acciones,
que den sentido y novedad a tu
existencia. Recuerda, no tienen
que ser complicadas ni exageradas.

Por ejemplo, si no trotas, comienza
con solo caminar dos veces a la
semana. Veras que te sentirds
mejor, y muy pronto comenzaras a
trotar.

SH Juan Carlos Caramés Paz.
Twitter: @Juanccarames

Si tienes el habito de trotar,
proponte participar en el maratén
de tu ciudad. Ya sea 5, 10, 15, 21 o
42 kildbmetros (no importa). Trota
un kildbmetro adicional, cada
semana y eso te impulsara a trotar
muy pronto, un minimo de 20 a 30
kilbmetros por trote. Es asi de
sencillo, no tienes que pensar
nada, solo actuary ya veras.

Asi como trotar, lo puedes hacer
con muchas cosas mds. Por
ejemplo, ya para finalizar, intentar
retar un miedo al mes. O, intenta
aprender algo nuevo semanal. O
intenta, aprender un chiste nuevo
cada tres dias.

Es asi de sencillo, esas cosas

pequeiias traeran grandes
consecuencias a tu vida, y te
beneficiaran de grandes

dividendos y oportunidades, que
daran mejor color a tu vida y
enriquecerdn la calidad de los
recuerdos, para tu eternidad.
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Luego de un afo de gestion como
Presidente de la Cdmara de Comercio
de Puerto Cabello, Jorge Aroca hizo
entrega de la Memoria y Cuenta 2017-
2018, acto en el que ademas los
asociados eligieron la Junta Directiva
que regira el destino del ente
empresarial durante el periodo 2018-
2019.

Durante el evento, el presidente de la
Camara de Comercio explicé las
diversas actividades que desarrollaron
durante el afio 2017 y parte del 2018.

El balance administrativo fue
presentado por el Director de Finanzas
Nelson Bolivar. En el acto estuvieron
presentes los afiliados y ex presidentes
de la Cdmara de Comercio.

El Lic. Aroca, expresd su satisfaccion
por la efectividad en las actividades
realizadas a nivel empresarial, social,
cultural y educativo cumpliendo con las
metas propuestas en este primer afio
de gestion.

Luego con la sefial de costumbre, los
afiliados  presentes  hicieron la
reeleccién de la junta directiva,
encabezada por:

Directorio Ejecutivo 2018-2019

Jorge E. Aroca
Presidente
HANCORP LOGISTIC, C.A
Jesus A. Rodriguez
1 er. Vicepresidente
VOPAK VENEZUELA, S.A.
Juan E. Rodriguez
2 do. Vicepresidente
BARWIL DE VENEZUELA, C.A
Nelson A. Bolivar
Director de Finanzas
LOGISTICA MARITIMA LOGIMAR, C.A

Directores Ejecutivos

Ivan Sabatino
CONSULTORES MARITIMOS
ASOCIADOS, C.A
Ricardo Colmenares
INTERSHIPPING, C.A
Alejandro Couri
EXPOTRAN, S.A
Angelo Manganiello
INTERMODAL, DEPOSITO Y
ALMACENES, S.A
Gustavo Saume
TRANSERVICA, C.A
Angel Moya
CENTRO DE MEJORAMIENTO PARA LA
SALUD
Katiuska Silva
AGENTES ADUANALES FRANCEVI, C.A
Dario Silva
EURO LOGISTIC GROUP, C.A
Antonio J. Gimez
VENECIA SHIP SERVICES, C.A
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Durante un domingo soleado se llevd
a cabo el Clasico Ciclistico Nacional
por el aniversario 124° de la Camara
de Comercio de Puerto Cabello, con
la avenida Bartolomé Salom (La Paz)
como escenario principal. Unos 150
atletas de diferentes localidades de
Venezuela se exigieron al maximo el
29 de julio en homenaje a Alberto
Duque, quien ha dedicado parte de
su vida a la disciplina de las bicicletas.

Desde las 7:00 a.m., inicid el proceso
de inscripcién de los ciclistas que
participaron en las categorias Master
A, B, C, D y Ejecutiva. Antes de la
salida simbdlica, realizada frente a la
sede la CCPC, el presidente del
organismo gremial, licenciado Jorge
Aroca animé a los pedalistas a
protagonizar grandes actuaciones
sobre el pavimento portefio, al
mismo tiempo que agradecid a casi
una treintena de empresas
patrocinadoras  por el apoyo
brindado, asi como a los entes de
seguridad del Estado que brindaron
resguardo a los corredores
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El circuit 0
los semaforos de
Prince Lara y de la urb
Belisa (1,1 kilometros) y
de vueltas varié depend
categoria. Los comisarios
‘de impartir orden
internacional ~ Armando
(Aragua) y Greisi Leonett
(Carabobo).

ompre did

Quienes cruzaron la linea de meta
entre el quinto y primer lugar
recibieron premios de 10, 20, 30, 40
y 50 millones de bolivares, conforme
al orden de llegada. Por ultimo,
desde la institucion se prevé
organizar otro evento deportivo de
este calibre para el mes de agosto, el
cual seria una grata sorpresa para la
Ciudad Cordial.
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A continuacién mencionamos a los
deportistas que salieron airosos de la
jornada ciclistica dominical, en el
duro clima del litoral carabobefio:

Categoria Master A O o S B e fT O AR S |
Ronald Monagas
(primer lugar, Apure)
Raman Nieves (segundo lugar, Apure)
Silvestre Pérez (tercer lugar, Cojedes)

Categoria Master B
Héctor Pinto (primer lugar, Apure)
Jaime Alvarez (Zulia)
Deyvis Urdaneta (Zulia)
Categoria Master C
Mario Figueroa (Barinas)
Ramén Aguilar (Distrito Capital)

Raul Romero (Cojedes)

Categoria Master D

Antonio Sanchez (Carabobo)
Carlos Serrano (Carabobo)
Jesus Escalona (Aragua)

Categoria Ciclo-Ejecutiva
Richard Zambrano

Lorenzo Pacheco
Jhonny Andrades




iHola amigas y amigos!

Mucha gente cree, y lo afirman, que los
nombres propios no se escriben segun
determinadas reglas ortograficas.

Hay personas que lo sostienen, no sélo
de manera categorica, sino que, ademas
se apoyan en la gramatica castellana,
tanto la de la Real Academia como la de
Andrés Bello.

Nada de eso es cierto. Ni en el “Esbozo
de una nueva gramdtica...” y en la de
Bello no aparece nada parecido.

Todo lo contrario, hay afirmaciones que
al referirse a los nombres propios
extranjeros dan a entender que si existe
en nuestro idioma reglas ortograficas
aplicables a ese tipo de vocablos.

Por ejemplo, al definir las palabras que

se escribe con “j” se incluyen: Jenaro,
Jerénimo y Jimeno.

Otra prueba de que los nombres propios
tienen reglas ortograficas la hallamos en
el hecho de que algunos nombres, sin
variar de pronunciacion, se escriben de
modo diferente en diferentes lenguas,
como es el caso de Hugo y Humberto,
entre otros, que en castellano se
escriben con “h”, y en italiano sin “h”
ugo, umberto.

Igual ocurre con apellidos como
Madrquez, Rodriguez, Nufiez, Gdémez,
Fernandez, que en nuestro idioma se
escriben con “z” final, mientras en
portugués se escriben con “s”. Y a la
inversa, nombres personales, como Luis,
que en castellano llevan “s” final, en

“un

portugués van con “z”.

Hay en castellano algunos nombres
propios que presentan vacilacion en su
ortografia. Elena a veces se escribe con
“h”: Helena. Lo mismo ocurre con
Jenaro, con mucha frecuencia lo vemos

“won

con “g”. Apellidos que unos escriben con
“j”, como Jiménez, y muchos otros con
“g”: Giménez. Estas vacilaciones no
significan que dichos nombres carezcan
de ortografia, vacilaciones que se dan no
solo en los nombres propios, sino en

otros vocablos que no son de este tipo.

También se dan vacilaciones en la
acentuacion de algunos nombres
propios. Advierto que los cambios de
acentuacion, sea en nombres propios o
no, no es un problema de ortografia, sino
de prosodia, parte de la gramatica que se
ocupa de la correcta pronunciacion de
las palabras. La ortografia se refiere a lo
escrito: ejemplo de esta vacilacion es la
forma de acentuar ciertos nombres
propios lo son Oscar, acentuado en la
“0”,y Oscar, acentuado en la “a”.

Segun las reglas de acentuacidn, este
ultimo no lleva marcado el acento, por
ser palabra aguda terminada en

“w,n un

consonante que no es “n ni “s

Aqui se lo marcamos para que se vea
mejor lo que digo. Otros ejemplos son
Aristides y Aristides, Campins y Campins,
etc.

Esta alteracién caprichosa de sus
nombres que hacen algunas personas
que, basadas en la falsa idea de que los
nombres propios carecen de ortografia,
escriben el suyo como quieren: Mharia,
Carlha, Theresa.

Carlos Parra.

Lcdo. Lengua y Literatura.
Miembro correspondiente de la
Academia de la Lengua

Capitulo Carabobo.

Cosa muy distinta es la que de quienes
inventan  nombres  propios  para
ponérselos a sus hijos estos casos no
tienen porque atenerse a reglas
ortograficas, salvo  detalles muy
especificos, como la obligacion de
escribir la letra “m” antes de la “b” y la
“p”, de igual manera se debe respetar la
norma de acentuacién segun el nombre
inventado sea aguda, grave o esdrujula.

Finalmente, la obligacidon de que en los
nombres propios, como en cualquieras
otras palabras, se respeten las normas de
ortografia y de prosodia no obedece a un
mero academicista, sino a la necesidad
de mantener la unidad del idioma, lo
cual es particularmente importante en el
castellano, como lengua que se habla en
una multiplicidad de pueblos.
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ORIGENES DE LA ADUANA COLONIAL EN
PUERTO CABELLO CXVI-XVIID

ESTABLECIMIENTO DE LA REAL HACIENDA ESPANOLA

Para tener una mejor comprensidn sobre las razones y
circunstancias que definieron el establecimiento de la
aduana en Puerto Cabello, es indispensable analizar
antes el organismo encargado de suministrar los
dividendos suficientes al Rey, para hacer frente a los
diversos gastos y responsabilidades que este tenia
entonces con la provincia, el cual era la Real Hacienda.
Establecida en Coro en 1531, estaba conformada por tres
oficiales reales con los cargos de tesorero, contador y
factor. Cada uno de ellos disponia de una llave bajo su
custodia, las tres llaves juntas abrian una Caja Real
(Tesorerias en donde se captaban los impuestos de la
Monarquia) de tres cerraduras; en ella se guardaba toda
la recaudacion junto a un libro titulado “Libro Comun y
General”, en donde se llevaban las anotaciones
detalladas de los ingresos y egresos, debiendo cada
partida ir firmada por los oficiales de su majestad.
Periddicamente la Caja Real y los libros eran
inspeccionados por el gobernador o un fiscal de la
Audiencia de Santo Domingo.1

La Real Hacienda mudaria su sede principal cinco veces,
casi al mismo ritmo que se iban fundando ciudades que
le ofrecieran un mejor desarrollo comercial, seguridad
para resguardar sus Cajas Reales y una ubicacion
estratégica. En 1550, el crecimiento comercial que tenia
la recién fundada Borburata, por su actividad maritima
frecuentada por buques antillanos y de cabotaje, origind
que una comisiéon de Oficiales Reales de Coro se
estableciese alli para cumplir con sus funciones de
recaudacion, bastando solo un afio para que se resolviera
mudar su sede a este puerto por los beneficios que
proporcionaba a la Real Hacienda.2 Fue entonces
Borburata, plaza principal de quizas el drgano
hacendistico mas importante que los espafioles tuvieron
en la Venezuela de la mitad del siglo XVI. En esta época
Puerto Cabello no habia sido poblada, tardaria siglo y
medio para que apareciera en la escena comercial de la
provincia.

REAL HACIENDA: , ,
IMPUESTOS DE IMPORTACIGN Y EXPORTACION

Antes de la creacidn de las aduanas, era directamente la
Real Hacienda la encargada de la recaudacion de los
impuestos, entre ellos, el derecho de importaciony

exportacion, cobrado a las mercaderias que llegaban y
salian por mar o tierra, dicho tributo, durante el periodo
colonial se denominaba Almojarifazgo, palabra de origen
arabe que significa cobranza, heredada por los espafioles
luego de la conquista musulmana en la peninsula Ibérica.

Segln Arcila Farias, este impuesto seria el mejor
indicador de la actividad mercantil existente en la
provincia. Su cuantia era del 5% sobre mercancia secas y
el 10% sobre vinos provenientes de la metrépolis, y el
21/,% a los productos exportados, luego aumentaria al
10% en los efectos importados hasta la publicacion y
observancia del “Reglamento del Libre Comercio”, del 12
de octubre de 1778, que establecié un 3% a los articulos
de origen espafiol importados y un 7% a los de origen
extranjero. Este rubro tuvo diferentes reformas a lo largo
del periodo colonial, dependiendo de los destinos y tipos
de carga.3

Como una muestra de lo anterior, y por considerarlo de
altisimo valor histérico, veamos un resumen de las
importaciones de ganado llegados por el Puerto de
Borburata entre los afios 1552 y 1559. En el mismo se
detalla el impuesto de Almojarifazgo, el cual representa
el 5% del valor de la carga.4

INTRODUCCION DE GANADO MAYOR, CABALLOS Y MULAS

GANADO RESTIAS
Imgnesto Valor Imp;;x!o " Valor

Ao Ps. Tmrs, en pesor  Cabezas Ps. Tms, en pesor Cabazas
1552 78 3 1.567 733 88 3 1.8320 306
1555 142 — 2840 1.420 87 1.740 290
1554 95 4 1.910 955 53 $ 1.072 178
1555 92 1 1.842 921 3s 2 704 117
1556 174 S 3.492 1.746 5 4 304 se
1557 145 1 2.002 1.451 7 — 140 23
1558 64 6 1.286 643 100 6 2.5 335
1559 43 2 865 432 7 1 142 25

8 441 1.522

ESTABLECIMIENTO DE LA ADUANA EN PUERTO CABELLD

La Real Hacienda cobré directamente los impuestos
portuarios durante siglo XVI, XVIl y parte del XVIIl. Como
consecuencia del aumento de las importaciones fue
necesaria la creacién de la aduana como un organismo
que se dedicara exclusivamente al depdsito, inspeccién y
recaudacién de los impuestos de entrada y salida de las
diversas cargas.



En el caso de la aduana portefia, es posible que tal como
sucedié con la aduana de La Guairas, el Consejo de Indias
haya consultado la opinion de la Gobernacién y la Real
Hacienda de Venezuela sobre la creacién de una aduana
en Puerto Cabello y, ademas, haya tomado en
consideracion para su establecimiento la llegada de la
compafiia Guipuzcoana, que firmod el 25 de septiembre
de 1728 una concesion con el Rey de Espafias,
otorgandosele la exclusividad del comercio entre
Venezuela y la metrépolis, consiguiendo Puerto Cabello
un papel protagoénico en el comercio, por su estratégica
posicion, tranquilas aguas y bondades naturales.

El 4 de septiembre de 1730 llegé a Puerto Cabello con
sus tres buques el fundador y director de la Guipuzcoana,
don Pedro José De Olavarriaga, quien de inmediato se
encargd de hacer buenas relaciones con los
ayuntamientos de las ciudades mas importantes,
mandando a establecer factorias en Caracas, La Guaira,
valles de Barquisimeto, Coro y Puerto Cabello. Este
ultimo fue el principal de sus almacenesz, propiciando asi
la construccién en su casco actual, de un complejo de
alrededor de dos hectadreas, sobre un amplio terreno
ganado al mar, conformado por un muelle, un astillero, y
al menos cuatro edificaciones: la factoria, el hospital, la
panaderia, herreria y dos almacenes.8

Ubicacién de la sede de la Aduana de Puerto Cabello
durante XVIII'Y XIX (periodo colonial).

Jorge Leonardo Aroca Acuiia.
E-mail: jl.aroca@skorpioscs.com

De acuerdo al plano de la “rada y villa” de Puerto Cabello
presentado por Depons en 1806 (ver Figuras 1 y 2),
observamos la aduana de Puerto Cabello, ubicada en
diagonal a la Factoria, hoy casa Guipuzcoana.9

Podemos concluir que la sede de la antigua aduana de
Puerto Cabello fue construida a principios de siglo XVIII,
formando parte de la modernizacién impulsada por la
Compafiia Guipuzcoana, dandole un nuevo estatus y un
futuro prometedor al entonces puerto pesquero y
contrabandista.

Se aprecia escrito en francés la palabra Douane que
traduce al espafiol “Aduana”. Segtin Plano Depons.

1. Arcila Farfas, Eduardo, Diccionario Polar de Historia de Venezuela, Hacienda Pablica. p.161 2. Arcila Farias, Eduardo, Hacienda y Comercio de Venezuela en el Siglo XVI, p. 8. 3. De Limonta, José, Libro de la Razén General de la Real Hacienda del Departamento
de Caracas, p. 50-51. 4. Arcila Farias, Eduardo, Ob. cit., p.11. 5. Llavador Mira, José, Ob. cit., p.71. 6. Amezaga Aresti, Vicente, Hombres de la Guipuzcoana. cit., p.25. 7. Amezaga Aresti, Vicente, Ob. cit., p.32. 8. Gonzalez Casas, Lorenzo y Marin Castafieda,
Orlando, La Real Compafifa Guipuzcoana: Arquitecturas en Red, p.4. http://trienal.fau.ucv.ve/2017/publicacion/articulos/HP/extenso/TIFAU2017_Extenso_HP-03_LGonzalezC.pdf. 9. Depons, Francisco, Viaje a la Parte Oriental de Tierra Firme en la América
Meridional, Tomo II, p. 355.



OPTIMIZACION DE LOS PROI
LOGISTICOS COMO \/Er ITAJA COMPETITIVA

PAR

En primer lugar resulta conveniente
comprender el concepto de
optimizar. Haciendo una aproxima-
cibn  basica 'y comprensible,
puede definirse la optimizacidn
como el proceso de ajuste de
variables del sistema productivo
para obtener el mayor beneficio
posible, entendido como la
maximizacién de las utilidades y/o
minimizacion de los costos.

En los mercados
para poder posicionar un
producto se requiere que el
mismo cumpla con estandares
minimos de calidad, tenga un
precio competitivo y ademas su
periodo de reposicion esté acorde
con la demanda. Para lograr esto el
exportador debe contar con
Procesos plenamente documenta-
dos, estandarizados y abiertos al
mejoramiento continuo. Es aqui
donde los procesos toman un
papel protagdnico; las organiza-
ciones deben cambiar su estructura

internacionales,

dejando atras el

y su filosofia,
enfoque tradicional de producciény
migrar hacia sistemas centrados en
procesos con una estructura flexible.

El ingreso de una organizacidon al
mercado internacional introduce
en su cadena comercial una serie
de nuevos elementos logisticos
para los cuales debe estar
preparada, entre los que podemos
mencionar: agentes de aduana,
transportistas internacionales,
agentes de carga, representantes
comerciales, entre otros.

El exportador debe buscar un
equilibrio entre tres variables basicas
del mercadeo internacional:
cantidad, calidad y costo (3C).

PORTADORES

Calidad - Cantidad (M): Estas
variables en un enfoque tradicional

son inversamente proporcionales;
mientras mas unidades se
produzcan, menor serd la calidad
de las mismas.

Este es uno de los primeros
paradigmas que deben romper las
organizaciones si desean
posicionarse en  un mercado
internacional. En primer lugar hay
que definir lo que significa
Calidad. Quien puede realmente
decidir sobre la calidad de los

productos de una organizacién son
los usuarios y/o consumidores,
pues la calidad no es mas que la
satisfaccion del cliente.

Cuando se trata de bienes
manufacturados, la produccién en
masa suele asociarse a disminucion
de calidad. Es trabajo de los
ingenieros de proceso acabar con
esta afirmacion. La disminucién de
calidad puede deberse a los mas
diversos factores: paradas no
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programadas de la maquinaria,
falta de entrenamiento del personal,
materia prima deficiente,
imposibilidad técnica de los equipos,
entre otros. Sin embargo todos los
factores mencionados e incluso
cualquier otro factor que pudiese
pasar por la cabeza de un gerente,
puede ser controlado y eliminado
del sistema productivo, siempre y
cuando pueda ser claramente
identificada la causa del mismo.

Ciertamente la calidad cuesta, pero
la falta de calidad cuesta mucho mas;
si bien es cierto que la mejor
publicidad es un cliente satisfecho,
la peor publicidad es un cliente que
se pierde por estar insatisfecho.

Cantidad - Costos (0): A la hora de
hacer una negociacién internacional
es muy importante conocer la
cantidad minima necesaria para que
la transaccidn resulte realmente
beneficiosa para la empresa. Tal
como ya fue mencionado, el ingreso
al mercado internacional implica
considerar variables de sumas
importancia, que representan a su
vez costos que deben cancelarse
en moneda dura, por lo que una
negociacion incorrecta puede
resultar en pérdidas.

De acuerdo al mercado destino,
deben analizarse factores como por
ejemplo el medio de transporte
adecuado, existencia de acuerdos
comerciales que puedan represen-
tar un desgravamen, requisitos no
arancelarios y demas elementos
que puedan traducirse en aumen-
to o disminucién del precio del
producto.

Por ejemplo, la empresa ABC, C.A.
contrata un flete Venezuela (La
Guaira) a Panama (Colon) para
trasladar manufacturas de acero. El
valor acordado por dicho flete es
1.500 USD. ABC debe cancelar ese
monto sin importar sitraslada 1 o
20 toneladas.

Supongamos que el valor FOB por
tonelada de producto es 500 USD.
Si el exportador envia 10
toneladas de producto, el
exportador tendrd un precio CFR de
650 USD / TON. Pero si en su lugar se
envian 20 toneladas de producto, el
valor CFR serd de 575 USD / TON.

Por lo tanto en negociaciones
internacionales, el tamafio SI
IMPORTA.

Cantidad - Calidad - Costo (P):
La relacion equilibrada de las tres
variables representa la base de la
competitividad de un producto en
el mercado internacional. Producir
la cantidad adecuada para cubrir
la demanda, satisfaciendo las
necesidades y requerimientos de los
clientes a un costo que permita fijar
precios razonables, hard que |la
empresa se posicione firmemente en
el mercado objetivo.

COMPETITIVIDAD =
CALIDAD - COSTO

CANTIDAD +

La Asignacion Optima de Recursos

La optimizacion se fundamenta en
gue ninguna organizacion cuenta
con recursos ilimitados y por lo tanto
debe decidir la mejor forma de
usarlos para obtener el mayor
beneficio posible. La Programacion
Lineal es uno de los métodos
utilizados en la 10 para la resolucién
de este tipo de situaciones. Para esto
es necesario definir el problema en

términos de una ecuacion
matematica denominada Funcion
Objetivo (fo) representada

generalmente con la letra Z. La 10
busca optimizar la fo a través de la
maximizacion de beneficios (MAX Z)
0 minimizacion de costos (MIN Z). Asi
mismo, las limitaciones del problema
se representaran como inecuaciones
lineales que modelen lo que se
conoce como Restricciones (R).

La Planificacion Estratégica como
Herramienta de Optimizacion

Ing. Isaac Guillén
Twitter:@guillen_aduana
v

La exportacion debe verse como una
actividad sostenible en el tiempo.
Quien desee ingresar al mercado
internacional debe hacerlo con la
vision  de posicionarse firmemente
haciendo de esto un negocio rentable
y duradero.

La improvisacidn cuesta dinero, y
mucho. Si conseguimos cerrar una
venta internacional, debe buscarse la
eficiencia, es decir, alcanzar un
objetivo con el mejor aprovechami-
ento posible de los recursos. La
Planificacion Estratégica no solo
establece un objetivo, sino que
permite disefiar diferentes alternati-
vas para alcanzarlo, anticipando las
posibles variaciones que pudiesen
presentarse a lo largo de un proyec-
to. De esta manera, desde el inicio se
tendran programados los recursos
necesarios para actuar ante cualqui-
er eventualidad permitiendo preser-
var el recurso mas costoso de
cualquier organizacién: El Tiempo.

La designacion de
para cada etapa del proyecto
reducira la probabilidad de Ia
mencionada improvisacion. Hammer
indica que “cuando hay muchas
personas intentando manejar muchas
situaciones sin un modo claramente
definido de hacer las cosas, los
resultados pueden ser comprensible
mente desastrosos” Una de las
bases del éxito exportador se centra
en la planificacion y disefio de los
procesos.

responsables
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El Salén de Artes Plasticas de Ia
Cémara de Comercio de Puerto
Cabello, en su edicion 2018, fue
inaugurado por miembros de la Junta
Directiva de esta organizacién, en su
salon de eventos “Ing. italo
Pizzolante Balbi”. La exposicidn
culmind el jueves 14 de junio en
homenaje a Jesus Robles, artista
plastico del litoral carabobefio,
siempre abocado a la ensefianza de
las nuevas generaciones.

Culminado el proceso de recepcion
de obras pictoricas, el jurado
calificador selecciondé un total de 38
piezas, cuyos autores, ademas de
estar radicados en la localidad
portefa, provienen de  otras
jurisdicciones como Juan José Mora,
Valencia, Maracay e incluso Caracas.
El publico no sdélo se deleité con la
galeria, sino también con un
excelente ambiente musical durante
los tres dias, con entrada gratuita.
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La inauguracion estuvo a cargo la
Banda Municipal “Gral. Bartolomé
Salom” encargada de ofrecer las
melodias para el disfrute de los
asistentes. En el segundo dia, la
agrupacion Parafernalia Band ofrecid
un repertorio inusitado, donde se
fusionan géneros musicales de todos
los tiempos. Finalmente, el saxofonista
Geocar Curvelo amenizoé la clausura de
esta programacién cultural de lujo,
donde se entregaran las premiaciones.

Aparte de los tres primeros lugares (a
los cuales se repartié Bs.F. 10 millones,
8 millones y 6 millones, respecti-
vamente), se otorgd un galardén por
sufragio digital. Para el conteo de los
votos virtuales se tomaron en cuenta
los Me gusta (likes) que obtuvieron las
obras, publicadas en la pagina oficial
de la CCPC.
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Camara de Comercio Celebro6
DIADEL ADUANERO

JORNADAS
“COMERCIO EXTERIOR™



La Camara de Comercio de Puerto Cabello y la
Asociacion Venezolana de Profesionales Aduaneros y
Comercio Exterior (Avpace) organizaron las Jornadas
de Comercio Exterior en Actualizaciéon Aduanera 2018,
a proposito de la celebracién del Dia del Aduanero (21
de septiembre en Venezuela).

Mds de noventa personas participaron en esta
actividad, desarrollada en el saldn de eventos “Ing.
ftalo Pizzolante Balbi”. Ponentes con amplia
trayectoria disertaron acerca de temas relativos a la
exoneracion de impuestos, régimen legal 4,
exportaciones de bienes y servicio, estructura de
costos del sector exportador, ventanillas Unicas de
comercio exterior en Latinoamérica, entre otros
tépicos.

El presidente, Lic. Jorge Aroca, destacé la importancia
del evento tanto para el sector Aduanero y Comercial,
como para los estudiantes, en cuanto a la adquisicion
de nuevos conocimientos y herramientas de mano de
expertos que faciliten sus labores diarias.

“Todos los afios la Cdmara de Comercio de Puerto
Cabello organiza una jornada de actualizacién
aduanera en homenaje a este importante sector que
hace vida en todas las aduanas del pais, y a pesar de la
crisis que vivimos, los aduaneros forman parte de las
soluciones a través de sus distintas empresas”,
acentud Aroca.

El panel de conferencistas estuvo conformado por José
Pinto, Isaac Guillén, Douglas Arroyo, Gustavo
Cardenas, Jean Guillén, Lucy Morales, Gustavo
Gonzalez, Gerardo Silva, Tomas Lara, Pedro Gonzalez y
Luis Russian.

Arte Para Disfrutar

El musico y productor Geocar Curvelo deleité a los
presentes con sus saxofones durante el primer dia,
mientras que el joven cantante Williams Cedefio se
encargd de cerrar la actividad con un repertorio de
canciones en inglés y espafiol. Ademas, los artistas
plasticos Walter Rocha, Felipe Yasonna y Pablo Lampe
exhibieron algunas de sus obras en la sede de la
institucion centenaria.
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El Consejo Nacional del Comercio y los Servicios
desarroll6 la reunion de su Directorio Regional, en el
Salén de Eventos “Ing. italo PizzolanteBalbi” de la
Camara de Comercio de Puerto Cabello.

La cita tuvo como objetivo fundamental evaluar el
abastecimiento de bienes importados y producidos en
territorio nacional para lo que resta de 2018.

Luego de la instalacidn realizada por el Coordinador
Regional de Consecomercio, Lic. Nelson Monreal, el
presidente de la Cdmara de Comercio, Lic. Jorge Aroca,
dio las acostumbradas palabras de bienvenida a los
representantes de las distintas asociaciones y cdmaras
que acudieron a la institucién portefia.

Entre los ponentes, destacaron el

Cap. Luis Farage

Potencial turistico de Puerto Cabello.

Jonathan Durvelle

Estructura de transporte de carga pesada en la zona.
Dario Silva y Ricardo Colmenares

Situacion portuaria.

La presidenta de Consecomercio, Ing. Maria Carolina
Uzcategui, sefialé que al tener un amplio conocimiento
de la actual situacién del pais, se torna mas facil
construir una propuesta de soluciones. “Nos llevamos
la seguridad de que Puerto Cabello serd uno de los
grandes protagonistas en la recuperacién de
Venezuela”, agrego.

La caida de la torre de la linea 115 amerita una
sustitucién urgente; de no tomarse esta medida, la
ciudadania, el comercio, los servicios y la actividad
portuaria seguiran trabajando de forma intermitente,
recalco Aroca.

URGE SOLVENTAR TEMA ELECTRICO

A juicio de la dirigente gremial, existe un colapso a
escala nacional en cuanto a los servicios publicos,
como electricidad, agua, recoleccién de basura,
vialidad, entre otros. “Estamos conscientes de toda la
precariedad que existe, pero en el mismo momento en
que se planted el problema eléctrico se hablé también
de cual era exactamente lo que habia que corregir
para solucionarlo”, expuso al referir que estan al tanto
de los constantes cortes eléctricos que se ocasionan,
no soélo en el municipio Puerto Cabello, sino en todo el
territorio venezolano.
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En las instalaciones de la Camara de Comercio de Puerto Cabello, desde el dia 16 de Julio hasta el 21 de
Septiembre de este afo, se llevd a cabo el programa llamado “Jévenes Lideres de Puerto Cabello”, un
emprendimiento iniciado por la empresa Vopak Venezuela y financiado por la Fundacion Weconnect, el
mismo brindd a 75 nifios y adolescentes de la comunidad de La Belisa (ubicada justo en la avenida La Paz
detras del Centro Comercial Puerto Cabello (conocido como San Diego) educacion para emprendedores.
Para adentrarnos y saber cdmo se desarrolld entrevistamos a nuestro ler Vicepresidente Jesus Rodriguez,
quien es a su vez representante de la empresa Vopak Venezuela y también es responsable de llevar a cabo

este proyecto:
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Antes que todo agradezco a la Camara
de Comercio y su Revista “Puerto” el
honor de que nos dieran un espacio
en ella, para hablar de
iemprendimiento! Este proyecto fue
una iniciativa de la casa matriz de
Vopak (situada en Rotterdam-
Holanda) creando en el afio 2017 una
Fundacion llamada WeConnect que
en su traduccion mds correcta
significa “CONECTAMOS” vy eso
justamente es el propodsito de la
misma, el objetivo principal es
acercarnos a las comunidades mas
cercanas, conocer el entorno, sus
necesidades, de forma que en cada
pais donde Vopak tenga presencia
poder promover proyectos de
emprendimiento basados en las
siguientes premisas :

a) Parajdévenes de 10 a 24 aios.

b) Brindarle a los jovenes nuevos
horizontes o puntos de vista
profesionales.

c) Darle el conocimiento de otros
idiomas, la necesidad de trabajar
en equipos y con otras culturas.

Vopak Venezuela eligié La Belisa ya
que es su comunidad mas cercana asi
como con la que en el pasado se ha
realizado mas intercambio sociales,
ayudas, etc. , por lo que a principios
de Mayo salié un equipo para realizar
un primer acercamiento asi como
investigar los posibles lugares donde
se pudiera realizar el programa, alli se
contacté al Consejo Comunal de la
comunidad los cuales nos facilitaron
el censo de nifios y adolescentes, el
cual fue depurado posteriormente
hasta llegar de 450 nifios a 180
posibles candidatos a ser parte del
mismo. Internamente habia que
formular el proyecto para que la
Fundacién le diera su aprobacién, el
mismo se llamé “Jovenes Lideres de
Puerto Cabello” y tenia como premisa
fundamental brindarle a los jovenes
educacién basada en los siguientes
tépicos:

a) Finanzas (personales y familiar).

b) Idiomas (Inglés y Holandés). c)
Conciencia de Cultura Internacional.
d) Cuidado del ambiente. e) Seguridad
en la casa y el colegio. f) “Acerca de
Vopak” (qué hace Vopak, Valores,
Fundamentos, reglas, etc.)

Fue definido para 90 nifios con
edades comprendidas de 10 a 18 afos
en tres (3) grupos de 10 a 13, 14 a 16
y 17 a 18, con una duracion estimada
de 2 a 6 meses aprovechando el
periodo vacacional para realizarlo
durante el mismo. Luego de recibir la
aprobacién de la casa matriz, se inicidé
el proceso de seleccion de los
jévenes, los cuales deberian:

1) Vivir en la comunidad.

2) Preferiblemente estudiar en la
U.E. Teresita Rosales.

3) Seridentificados de sus maestros
como lideres (el perfil académico,
no era tan importante).

4) Se buscaban jovenes que
carecieran de los recursos mas
basicos.

El proyecto aparte incluia la dotacidn
de los utiles escolares, uniforme,
calzado y algo tan importante como
una nutricion balanceada (desayuno,
merienda y almuerzo) para llevar a

cabo esto se ubicoé a un reconocido
Chef de la comunidad para que
disefiara y les cocinara diariamente el
menu  alimenticio; los jovenes
también contarian con un transporte
dedicado para su traslado.

Otra parte del proceso consistid en
localizar colaboradores educativas
que tuvieran el perfil que
necesitdbamos y poco a poco fueron
apareciendo: World Business Kids
(@worldbusinesskids) organizacién
caraquefia que venia haciendo un
trabajo interesante con la UCAB en
una area dedicada a los nifios, los
cuales nos ayudarian con todo lo
referente a los valores, finanzas
personales, formulacién de proyectos,
cuido del ambiente; de la misma
manera se pudo contactar a la
empresa Kaihin Corp (@kaihincorp)
empresa con sede en Valencia
dedicada a la ensefianza de artes
marciales, idiomas y cultura
internacional, talleres, conferencias,
etc, los cuales nos asistieron con la
parte de seguridad personal, idiomas
y conciencia internacional asi como
globalizacion, debido a que parte de
las premisas era incorporar agentes
de la ciudad o comunidad,
encontramos al equipo de English
Coaching (@englishcoaching).
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Estos tienen la responsabilidad de
impartir diariamente el idioma mas
universal como es el inglés. Durante la
organizacion y puesta en marcha de
este proyecto nos dimos cuenta que
habiamos dejado afuera la parte
cultural y justamente una organiza
cién gubernamental como La Casa de
La Cultura nos prestd todo su apoyo,
para brindarle a los jévenes: musica,
canto, teatro, oratoria y danza. Solo
faltaba la ubicacién y lamentablemen-
te la Comunidad no cuenta con algun
centro u colegio con las instalaciones
adecuadas, alli surgié la Camara de
Comercio la cual ofrecié todo el apoyo
posible a Vopak para la consecucion
del mismo y finalmente se decidid
hacerlo alli.

Lo mas increible fue que no pudimos
llenar el cupo de los nifios de la
comunidad ya que como estaban en
sus vacaciones escolares, muchos no
se interesaron en el mismo. Por lo que
se redujo el cupo de 90 a 75 dividido
en bloques de 25 alumnos.

Finalmente se arrancé el dia 16 de
Julio en medio de wuna gran

expectativa y con una adecuada vy
sencilla Ceremonia de Inauguracion,
consiguiendo de los nifios un gran
respaldo y alegria, al principio los
nifios estaban entusiasmados (Como
era de esperarse) con recibir la
comida que probablemente faltaba en
los hogares de muchos, pero poco a
poco se dieron cuenta de que este
programa era mucho mas y se fueron
compenetrando con las asignaturas
que estaban recibiendo hasta el punto
de manifestar un gran entusiasmo por
el programa.

A pesar de las incomodidades
encontradas en el camino (falta de los
servicios basicos) los nifios casi nunca
faltaron a sus clases y se pudo
evidenciar el cambio de actitud de la
mayoria y cédmo los conocimientos
recientemente adquiridos le daban
otro enfoque de vida.

Cada asignatura tenia prevista la
entrega de a) Proyectos de
emprendimiento sostenibles para la
comunidad b) Presentaciones (arte y
Cultura) c) Exhibiciones d) Feria
mundial e) Conversatorios (Inglés y
Holandés).

El programa incluyd una visita a las
instalaciones de Vopak Venezuela la
cual disfrutaron al maximo
conociendo de primera mano lo que
el personal de la empresa les habia
hablado durante las jornadas en la
Camara, también  tuvieron la
oportunidad de montar una feria
“sostenible” en su misma comunidad
la cual contd con colaboracién de los
instructores asi como del consejo
comunal, organizaciones y personal
de Vopak la cual también fue un
rotundo éxito. El magico cierre se
realizé en el Auditorio “Oscar Castro
Duarte”, con la visita del Presidente
de la Division de America’s de Vopak,

el Presidente de la Camara de
Comercio Jorge Aroca, padres vy
representantes asi como el

excelentisimo embajador del Reino de
los Paises Bajos en la cual se hicieron
todas las presentaciones y un cierre
espectacular que levantd a todos los
presentes de sus asientos. Para
despedirlos se organizé una pequeiia
celebracién en la cual tanto sus
instructores, como los participantes
pudieron darse el ultimo adios.

Nuestra intencion fue proporcionarles
a estos jovenes un punto de vista
diferente a lo que quizads pudieran
estar viviendo, darles esperanzas,
anhelos, herramientas para que sepan
gue pueden salir adelante en la vida,
gue sean lideres y emprendedores de
su comunidad, de su ciudad, de su
estado, que supieran que el sofiar es
gratis y que muchos deseos pueden
ser realizables si se manejan con los
fundamentos v conocimientos
adecuados.
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En las instalaciones de la Camara de Comercio de
Puerto Cabello, se desarrollé el Simposio “Puerto
Cabello y su potencial turistico”.

El cual contd con interesantes ponencias que van
desde la promocién y el mercadeo, el valor histérico
de nuestra ciudad hasta propuestas de un parque
subacuatico.

*La Ponencia de Montenegro versa sobre la
importancia del marketing y las redes sociales en
materia de turismo. Alvaro Montenegro es un
reconocido periodista de viajes, director del cuerpo
turismo del diario “El Universal” y consultor de
empresas.

*Leopoldo Provenzali, destacado arquitecto
especialista en conservacion de centros histéricos. Su
ponencia fue “Siete ejes para pensar en Puerto
Cabello”. Entre otras importantes actividades
profesionales, Provenzali se desempefié como
presidente del Instituto de Patrimonio Cultural vy
Secretario de Planificacién Urbana de la Alcaldia
Metropolitana. En la actualidad se encuentra
restaurando algunos inmuebles del centro histdrico de
Puerto Cabello.

*El capitdn de navio Luis Farage (R) es historiador y
arqueodlogo marino, asi como uno de los creadores del
proyecto “Parque submarino de Puerto Cabello”, obra
que traeria enormes beneficios desde el punto de vista
turistico, socioecondmico y ambiental.

La iniciativa consiste en hundir embarcaciones,
aeronaves, vehiculos, entre otros objetos previamente
acondicionados, a fin de crear atractivos subacuaticos
para buzos de todo el mundo. La creacidon de arrecifes
artificiales mediante el hundimiento de embarcaciones
tiene probados beneficios ambientales gracias a la
creacion de biomasa. Un ejemplo fehaciente en
nuestras aguas es el caso del naufragio del Carmen
Fabiana, hundido en la bahia de Guabinas, el cual se
convirtio en un importante centro de reproduccion de
especies como Cataco y Jurel, especies cuya captura se
ha triplicado en los ultimos afios. Desde el punto de
vista turistico puede mencionarse el caso de la ciudad
de Aquaba, a orillas del mar rojo. En este puerto el rey
Husein de Jordania mandé a hundir un importante
arsenal bélico obsoleto. Dos décadas después esta
iniciativa ha llevado a Aquaba a ser uno de los
principales destinos de buceo del planeta. Esta
experiencia podemos reproducirla en Puerto Cabello,
pues la armada de Venezuela posee todos los
elementos mencionados para llevarla a cabo. Es por
ello que los promotores del referido proyecto han
venido solicitando a las autoridades competentes para
la consecuciéon de esta obra que traera inmensos
beneficios al pais.

Este evento es patrocinado por la Asociacién Civil
Circuito de la Excelencia, a través del Programa AL
invest 5.0 de la Unién Europea, Camara de Comercio
de Puerto Cabello, Posada Santa Margarita y Sabatino
Pizzolante Abogados Maritimos & Comerciales.
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En las instalaciones de la Camara de
Comercio de Puerto Cabello, se
desarrolld el Taller de Oratoria,
dictado por el facilitador Orlando
Lépez, master en oratoria, donde los
presentes adquirieron técnicas para
mejorar su voz, diccién, lenguaje
corporal y herramientas para contro-
lar y vencer el miedo escénico.

La Oratoria es ese puente de
comunicacion de tu mundo interno
al mundo externo. Cuando hables en
publico recuerda que si no te
convence a ti lo que dices, no podras
convencer a los demas.
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Didcesis de Puerto Cabello celebra Bodas de Plata con
charlas conmemorativas

Con motivo del 25 Aniversario de Ereccién Candnica de
la Didcesis de Puerto Cabello, se esta realizando en la
Céamara de Comercio el Ciclo de Charlas denominadas
“Historia e Iglesia Contempordnea”, gracias a la
colaboracién de la Academia de Historia del Estado
Carabobo y la Cdmara de Comercio. Las mismas
iniciaron el pasado 15 de noviembre con el presbitero
Luis Manuel Diaz de la Arquididcesis de Valencia y el
tema: “Organizacién Administrativo-Eclesiastica de la
Iglesia en Venezuelad”, la siguiente estuvo pautada para
el dia 6 de diciembre a cargo del sacerdote diocesano,
parroco de Nuestra Sefiora de Guadalupe (Palmasola-
Moron), Asesor de Catequesis y Director de la Escuela
Diocesana de Teologia de la Didcesis de Puerto

Cabello, Sergio Valentino Medina, cuyo tema fue “La
Iglesia en los hechos de los Apdstoles”.

El ciclo de charlas continuard el 24 de enero 2019 con
la ponencia del Dr. Asdrubal Gonzalez quien hablara
sobre “La Visita del Obispo Marti a Puerto Cabello”,
progresivamente se estaran desarrollando
mensualmente estas charlas hasta el mes de junio.

Como se recordara la Didcesis de Puerto Cabello inicio
el pasado 5 de julio de 2018, el Afio Jubilar por sus 25
anos de creacién, durante este afio se estan realizando
diversas actividades conmemorativas que concluirdn el
5 de julio 2019, con el acto central en la Catedral San
José a las 10:00 am. donde se celebrard la Solemne
Eucaristia por las Bodas de Plata de la Didcesis.
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En las instalaciones de la Cdmara de
Comercio de Puerto Cabello, se
desarrolléd la Conferencia Motiva-
cional denominada “El Verdadero
Fracaso es No Internarlo”, organi-
zado por la Comision de
Publicaciones y Eventos de esta
institucién, la misma contd con la
participacion del facilitador Orlando
Lépez, donde disertd sobre: {HAZ
QUE TU METRO CUADRADO VIBRE!

VIBRAR de buena actitud, de
armonia, de inteligencia, de
paciencia, de perseverancia, de

educacién, de optimismo, de
carisma, de buenas palabras.
Impacta con tu vibracion en tu
entorno y contagiarlos de lo mejor
de ti.

Hoy en dia la sociedad necesita
VIBRAR, para que recuerden que
ellos poseen un poder inmenso
capaz de cambiar vidas,
pensamientos, cambiar el mundo.

Seguidamente inicia su primera
presentacion motivacional Anderson
Mora, Joven Portefio quien expuso
sobre su experiencia de superacion
personal, quien nos deja un mensaje
claro de vivencias de superacion. A
veces nos quejamos por lo que no
tenemos y olvidamos agradecer por
lo que tenemos. Agradecer nos
complementa cada dia de nuestras
vidas. La Gratitud es un sentimiento
que nos permite sentirnos bien con
nosotros mismos.

Si estas desarrollando tus proyectos,
tus metas, tus anhelos y a diario
sales a la calle, caminas bajo un
inclemente sol, no se te hace
accesible el paso de un lugar a otro,
sientes pues sigue
adelante porque vas por el camino
correcto, algunas veces para
alcanzar nuestros objetivos, nos
daremos golpes pero lo importante
es que resistas y sigas avanzando, asi
es como se gana. Lo que hoy vemos
como un esfuerzo, mafana se
convertird en nuestro mas grande y
anhelado logro.

cansancio...
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Con la publicacidon en Gaceta Oficial
del Convenio Cambiario Nro. 1, se
plantea un escenario inédito en la
comunidad comercial que obliga a la
Administracion Aduanera a clarificar
aspectos relativos a las distintas
condiciones bajo las cuales debe
efectuarse la valoracién aduanera de
las mercancias de exportacion.

En el Convenio Cambiario Nro. 1, el
Banco Central de Venezuela dispone
en sus articulos 57 y 58 |la
obligatoriedad de emitir la factura
comercial definitiva, efectuar Ila
declaracién aduanera y recibir el
pago por concepto de exportacion de
bienes y servicios, exclusivamente en
divisas. Este mandato tiene
implicaciones nada desestimables
que afectan los términos de la
compra-venta internacional de
mercancias, asi como la prestacion de
servicios en territorio extranjero por
parte de personas naturales vy
juridicas nacionales, con
independencia de su caracter publico
o privado.

En adicién, el Paragrafo Unico del
articulo 58 de dicho Convenio
Cambiario, introduce el concepto de
un precio realmente pagado o por
pagar, al referirse a la exportacién de

bienes y servicios, con lo que asimila
de modo analdgico el elemento
fundamental de las normas de
valoracidon aduanera, basadas en una
nocién positiva del valor, tal como el
valor de transaccion a que se refiere
el Cédigo del Valor del GATT de 1994
o Acuerdo sobre  Valoracion
Aduanera de la OMC.

Y es necesaria la analogia, ya que las
normas de valoracidn aduanera
adoptadas por todos los paises
miembros de la OMC, es aplicable
Unicamente a las  mercancias
importadas, no existiendo entonces
normas multilaterales que obliguen a
los paises a adoptar determinados
métodos de valoracion para las
mercancias objeto de exportacion.

Es completamente natural que las
Administraciones  Aduaneras con-
templen que la valoraciéon de las
mercancias de exportacion como un
elemento que no sea tan importante,
dado la tendencia a que las mismas
sean desgravadas por la mayoria de
los paises, por lo que se da por hecho

que los exportadores declaran un
valor real, sin embargo, debido a la
existencia de mecanismos de
incentivos a la exportacion, la
devolucién de impuestos a las ventas
o la aplicacion de gravamenes a
determinadas mercancias, entre
otros casos, conduce a la necesidad
de una mayor precision sobre la
determinacién del valor en aduana
de las mercancias de exportacion, y
de las circunstancias en las que se
efectud la transaccién comercial, de
haberla, o en fin, la naturaleza de la
operacién de exportacién
propiamente dicha.

Por otra parte, el trato del precio
realmente pagado o por pagar en
relacion a los ajustes del Articulo 8.2
de dicho Acuerdo, tales como flete
internacional, seguro y otros gastos
de manejo de la carga, los cuales son
obligatorios para la determinacion de
la base imponible de las mercancias
importadas, en el caso de las
exportacion, no deben ser incluidos,
o en todo caso deducidos en la
declaracidon aduanera del valor si






estan comprendidos en la factura
comercial definitiva. Pero el problema
es precisamente ese: no existe una
declaracién aduanera del valor en la
cual los elementos que conforman el
valor en aduanas de las mercancias de
exportacidon puedan ser especificados
separadamente, e incluso, no existe la
posibilidad de declarar que Ia
exportacion no se corresponde o no
esta basada en la compra-venta
internacional de las mercancias, sino
que se trata de otro tipo de operacion,
distinta a una transaccién comercial,

como las mercancias que no son
objeto de venta (consignacion,
suministros gratuitos, muestras,

donaciones, alquiler, etc.), para lo cual
seria preciso la determinacién del valor
en aduana por otro método distinto a
la simple aceptacion del valor de
transaccion de las  mercancias
exportadas.

Mas alld de la declaracion aduanera,
las medidas de seguimiento o control
posterior que dispongan las
autoridades competentes de
conformidad con el articulo 60 del
Convenio Cambiario Nro. 1, suponen
un aumento o fortalecimiento de la
actividad fiscalizadora, que evaluara la
estructura de costos y los margenes de
comercializacién resultantes de la
operacién de exportacion, que sin la
consideracion de una metodologia de
calculo basada en elementos objetivos
y cuantificables, y sin la actuacién
adecuada de los funcionarios en acato
a los principios de buena fe, carga de la
prueba, reconocimiento de la realidad
comercial, entre otros, la normativa
gue invoca un precio realmente
pagado o por pagar y por tanto, un
valor de transaccidn, conllevara pocas
ventajas y muchas dificultades a la
hora de la determinacién del valor en
la exportaciones, sin las debidas
precauciones y medidas necesarias.

Por otra parte, la exportacién de
servicios es otro desafio tanto para la
comunidad comercial como para la
administracion aduanera y otras
autoridades competentes, ya que por
ser intangibles y no tratarse del paso
de mercancias por una oficina
aduanera, no existe efectivamente un
transporte internacional de carga, ni
constituye una venta de bienes
transables, no obstante, la normativa
no solo obliga su declaracion, en forma
aun no prevista, sino que al imponer
en el articulo 58 del Convenio
Cambiario Nro. 1 que el pago sea
exclusivamente en divisas, limita las
posibilidades de efectuar operaciones
de comercio compensado, lo que seria
contrario a las disposiciones de la OMC
y las practicas internacionales.

En efecto, la manera de relacionar la
exportaciéon de servicios con la
valoracién aduanera recae
precisamente en que una transaccidn
comercial pudiera estar sujeta a
determinadas condiciones o
contraprestaciones cuyo valor pudiera
determinarse, entre ellas, el pago
parcial del valor de mercancias
importadas a través de la prestacion
de servicios en territorio extranjero.

Por otra parte, en aplicacion de lo
dispuesto en el Articulo 8.1 b) del
Acuerdo sobre Valoracién Aduanera de
la OMC, cuando las mercancias

importadas sean producidas total o
parcialmente con insumos nacionales
exportados desde Venezuela, e
incluso utilizando bienes intangibles,
obtenidos de la prestacion de un
servicio en el extranjero, asi sean
suministrados de manera gratuita o a
precio reducido por el propietario de
los mismos, estos constituyen
igualmente prestaciones cuyo valor
debe ser incorporado como un ajuste
al precio realmente pagado o por
pagar en el pais de importacion, pero
que al momento de su exportacidon
deben ser igualmente determinado su
valor en aduanas, en base a un precio
real, para la aceptacion del valor de
transaccion en ambos sentidos.

Asi mismo, una exportacion de
mercancias puede ser
complementada con la exportacion de
servicios  relacionados  con la
asistencia técnica, servicios de disefio,
ingenieria, o puesta en marcha de
proyectos, que pueden ser reflejados
de manera conjunta en una factura
comercial definitiva o de manera
separada.

El acuerdo sobre Valoracion Aduanera
de la OMC establece en la Nota
Interpretativa al Articulo 1, en el
Parrafo “Precio realmente pagado o
por pagar”, que el pago no tiene que
ser efectuado necesariamente en
dinero, sino que puede utilizarse



instrumentos negociables, lo que
posibilita el pago incluso con otras
productos o servicios, tal como se
desprende del COMENTARIO 11.1
emanado del Comité Técnico de
Valoracion Aduanera de la
Organizacién Mundial de Aduanas
sobre TRATO APLICABLE A LAS

VENTAS RELACIONADAS, que
establece en su parrafo 5 lo
siguiente:

5. La segunda categoria de ventas
relacionadas, en las que la condicion
o contraprestacion se refieren a la
venta de las mercancias, comprende
lo que en inglés se llama «counter
trade», o sea «transacciones de
compensacion». (...) Las
transacciones de compensacion son,
esencialmente, un mecanismo de
pago de mercancias en el comercio
internacional, mediante un
intercambio de productos por
productos. A veces puede tratarse,
en las transacciones de
compensacion, de un intercambio de
servicios por productos o viceversa.

El parrafo 5 del COMENTARIO 11.1
establece que las operaciones de
comercio compensado son una
forma de condiciones o
contraprestaciones del parrafo 1.b)
del Articulo 1 del Acuerdo sobre
Valoracién Aduanera de la OMC. De
acuerdo con esto, el valor de
transaccién puede ser rechazado si
el valor de la mercancia objeto de
comercio compensado no puede
determinarse, o si se considera que
el exportador fija un precio en la
factura comercial que no sea el
precio real.

En realidad, en aplicacién por
analogia de lo dispuesto en la
Decision 6.1 del Comité de
Valoracién Aduanera de la
Organizacién Mundial del Comercio,
el valor de transaccién puede ser no
aceptado por el funcionario
competente en la valoracion aduane-

ra por diversos motivos, desde la
inadecuada utilizacién de Principios
de Contabilidad  Generalmente
Aceptados, hasta la comparacidn con
precios de referencia del mercado
internacional, que sustenten dudas
razonables sobre el valor declarado
de las mercancias exportadas. Lo
anterior conduce a que esta
circunstancia va en detrimento de la
aceptabilidad del valor de
transaccion declarado, por lo que la
valoracién aduanera por parte del
funcionario competente de Ia
Administracion Aduanera debera
efectuarse segun el caso concreto,
atendiendo a las particularidades de
las mercancias involucradas en la
operacién de comercio compensado.

Asi mismo, dada la complejidad que
pueden encerrar estos aspectos, la
decision de la  Administracién
Aduanera pudiera decantarse por
considerar las operaciones de
comercio compensado, como casos
especiales de valoracién, a ser
resueltos utilizando determinados
criterios razonables (p.e. avaltio por
perito), segtin el Método del Ultimo
Recurso previsto en el Articulo 7 del
Acuerdo.

Tal tratamiento a los medios de pago
seglin las normas de valoracién
aduanera que pudieran aplicarse
analégicamente vy teniendo en
cuenta la restriccion prevista en el
articulo 58 del Convenio Cambiario
Nro. 1, limita igualmente Ia
posibilidad que el pago de las
mercancias exportadas sea a través
de criptomonedas, que si bien
pueden considerarse como medios
de pago en tanto su adecuacién a
determinados instrumentos
financieros, al no ser transferibles a
través de entidades bancarias como
divisas, limita la posibilidades de
comprobacion del precio realmente
pagado o por pagar a los efectos de
la aceptabilidad del valor de
transaccion, y por lo tanto, del valor

declarado por las  mercancias

exportadas, eventualmente. Sin
duda, el desarrollo normativo y la
practica administrativa ante
incumplimientos de estas

disposiciones, derivara en la
aplicacién de las sanciones previstas
en la Ley Organica de Aduanas.

Todos estos aspectos integran la
problematica relativa a la valoracion
de exportaciones de bienes vy
servicios que se adviene con el
incremento de los  controles
administrativos en la determinacién
del valor de las exportaciones, dadas
las condiciones que las autoridades
gubernamentales han dispuesto para
el desarrollo de esta actividad y ante
la necesidad manifiesta de obtener
divisas del sector exportador, ante la
reduccion significativa de los ingresos
petroleros, que se concretan en:

1. Aceptabilidad del valor de
transaccion, si son utilizados medios
de pago distintos a divisas o si las
operaciones de exportacion no
involucran una transacciéon comercial
de compra-venta internacional de las
mercancias exportadas.

2. Adecuacion de las disposiciones
administrativas para la comprobacién
en el control posterior de las
operaciones de exportacidn, sus
soportes documentales y registros
contables.

3. Necesidad de fortalecer la fuerza
fiscalizadora y cuadros técnicos de las
unidades competentes en el control
posterior, dada la inevitabilidad del
incremento de las exportaciones
nacionales.
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4. Tendencia a la no adopcidon de
recomendaciones y practicas interna-
cionales sobre cuestiones que las
autoridades pueden considerar contra-
rias a los intereses nacionales.
Imposicion de normas no suficiente-
mente estudiadas o consultadas que se
constituyan como  obstaculos al
comercio, y que genere mayores costos
a la comunidad comercial.

5. Fallas en la normativa sobre Ila
cuestion del momento del pago de las
mercancias de exportacion, o los plazos
usuales en el comercio internacional
cuando las operaciones de compraventa
sean efectuadas a crédito.

6. Subdeclaracion de los elementos que
forman parte del valor en aduanas por
parte de algunos exportadores.

7. No reportar al Banco Central la
totalidad de las divisas obtenidas por las
exportaciones declaradas, cuyo pago
haya sido efectuado total o parcialmente
con instrumentos negociables, incluyen-
do criptomonedas.

8. Que se establezca como perfil de
riesgo tanto en la selectividad de
SIDUNEA como en el control posterior, la
falta de transparencia o poca colabo-
racion en las investigaciones relativas a
uso de otros medios de pago en las
exportaciones.

9. Ser excluido de trato preferente ante
la eventual calificacién como Operadores
Econdmicos  Autorizados de  los
importadores, exportadores y auxiliares
de la Administracion Aduanera, cuando
sea implementado.
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CONTENIDO

CURSO DE FORMACION
DE CUIDADORES
DOMICILIARIOS PARA EL
ADULTO MAYOR

Dra. Maribel Baute de Sabatino
MEDICO INTERNISTA - GERIATRA




El directorio ejecutivo de la Camara de
Comercio de Puerto Cabello organizd un
curso de Formacidn Domiciliara Para el
Adulto Mayor desarrollado en sala de
juntas “Miguel Alejandro Rémer”.

A la actividad asistieron personalidades

vinculadas a la CCPC, asi como publico

interesado en este tema que se

encuentra en boga, quienes escucharon

atentamente la ponencia de la Dra.

Maribel Baute de Sabatino. La

presentacion se fue desarrollando en los

siguientes maddulos:

Médulo I:

EL ADULTO MAYOR

. Demografia y Epidemiologia del
Envejecimiento

. Cambios fisioldgicos en el
envejecimiento

. Problematica social en relacién a
su estado de salud

. Diferencia de envejecimiento

segun género. Abuelitud. Sindrome
de la abuela esclava.

Modulo II:

EL CUIDADOR

. Perfil del cuidador

. Caracteristicas que debe tener el
cuidador

Moédulo lll:

LOS CUIDADOS AL ADULTO MAYOR

. El mantenimiento de la higiene

. La comunicacién permanente

. Cémo administrar la medicacién

. Ejercicios en el adulto mayor
dependiente

. Cuidados especiales en el adulto
mayor

. Trastornos del suefio

. Agitacién o Irritabilidad

. Prevencidn de caidas

. Manejo de la incontinencia urinaria
y/o fecal

. Discapacidades y ayuda técnica
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